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開催情報

プログラム参加希望申し込み・お問合せ

1 万円（税込）

富山県内で以下のいずれかに該当する方

《企業からのご応募》 《個人からのご応募》

《参加希望お申し込み》 《お問合せ》

新事業開発プロセスが体系的に学べる
異業種との交流による新しい視点を得られる
AI 活用、ビジネスモデル設計、収支計画まで徹底サポート
送り出し企業の経営陣やゲストの投資家・事業会社へのプレゼン機会の提供

「令和 7年度 イントレプレナー推進事業」
～企業内起業家（イントレプレナー）を富山から生み出す～

INTRE
PATH
TOYAMA

期間

開催形式

参加費

2025年 8月～10月 （全 5回講義＋壁打ち＋成果発表）

リアル会場：SCOP TOYAMAまたはHealthian-wood (ヘルジアンウッド)にて開催

イントレパスとやま

プログラムへの参加希望申し込み、お問合せにつきましては
右記QRコードからフォームへ必要事項をご入力ください。
追って担当からご連絡申し上げます。

【お問合せフォーム】
https://aadcc9e8.form.kintoneapp.com/public/9be1687942951618fe529f55e684b297e29cf3e447c44808d8de679ab41d2ec6

【お申し込みフォーム】
https://aadcc9e8.form.kintoneapp.com/public/61979ceef82e942f678018d7104d6d9d7091d854fce027b3dac4f63a94017bbc

オンライン＋リアル

※県委託事業のため特別価格

富山県

富山県の委託事業

企業内起業・第二創業・跡継ぎベンチャーに
意欲のある県内企業の経営者または社員

自ら起業を目指す県内の社会人



プログラムの全体像

各回のテーマ

リアル開催会場・最終プレゼンテーション会

特長的サポート

事業実施主体・協力機関

① 定例の壁打ち個別支援と随時サポートを実施
② Slackを用い、オンラインでもタイムリーなフォロー
③ 動画コンテンツを利用した予習復習システム
④ 成果報告会にて送り出し企業の経営陣・ゲストの投資家・事業
　 会社・県関係者へ向けてプレゼン！

第 1回：生成 AIと顧客仮説の検証　・・・ リアル開催　会場：SCOP TOYAMA
第 2 回：インサイト発見と仮説の深掘り ・・・ オンライン開催 ZOOM
第 3回：ビジネスモデル作成　・・・ オンライン開催 ZOOM
第 4回：収益計画と資本政策　・・・ オンライン開催 ZOOM
第 5回：伝わるプレゼン設計　・・・ リアル開催　会場：SCOP TOYAMA

8/20（水）
14:00-17:00 講義
17:00-18:00 懇親会

14:00-17:00 講義
17:00-18:00 懇親会

13:00-17:00 報告会
17:00-19:00 懇親会

9:00-12:00 講義 9:00-12:00 講義 9:00-12:00 講義

9/3（水） 10/14（火） 10/29（水）

新規事業開発の本質を体系的に学べる実践型プログラム。
動画学習と課題で構想を磨き、異業種メンバーとの知的セッションで新たな発見と気づきを得られます。

菅野 悠
インキュベーションコンサルタント

【お問い合わせ】
本事業のお問合せは右記QRコードから問合せフォームまで
入力お願い致します。後日担当者からご連絡申し上げます。

1995 年の創業。企業における雇用の創出を目的に、 人と企業のイ
ンキュベーション” を事業ドメインに定め、“企業内起業家の養成” 
と “新規事業開発” のノウハウを積み重ねてきた、イントレプレナー
( 企業内起業家 ) 養成のパイオニア企業。

●インターウォーズ株式会社

●富山ニュービジネス協議会 ●株式会社MAE●株式会社 JTB

「令和 7年度 イントレプレナー推進事業」
～企業内起業家（イントレプレナー）を富山から生み出す～

INTRE
PATH
TOYAMA

イントレパスとやま

富山県の委託事業

大手学校法人の新規専門学校の立ち上げ
と運営責任者。豊富なマネジメント経験を
持つリーダーインキュベーター。

小泉 奈緒子
インキュベーションアソシエイト／
イントレプレナー塾事務局
イントレプレナー塾の企画運営の中心的役
割を担っている他、Webマーケティング戦略
も担当。

吉井 慎人
取締役／インキュベーションディレクター

新規事業創出「イントレプレナー塾」を立
ち上げた “ビジネスの軍師” AI への造詣
も深いインキュベーター。

野村 健児
イントレパス執行役員／インキュベーションディレクター

（株）JTB のビジネスソリューション事業本部ア
ウターコミュニケーション推進チームのチームマ
ネージャー。INTERWOOSでは協同事業「イ
ントレパス」執行役員の役割を担う。

事業
コンセプト

第１回

《テーマ》
生成 AIを活用した事業コ
ンセプトの検証法を学ぶ。
顧客課題の仮設設定

顧客課題の
絞り込み

第２回

《テーマ》
インタビュー結果を踏まえ
顧客課題のインサイトを捉
える。

事業モデル確定

第３回

《テーマ》
ビジネスモデルシートとス
キーム図による事業モデル
作成

収益構造確定

第４回

《テーマ》
売上とコスト構造を把握し、
5カ年の収益構造を組み立
てる。
資金調達、資本政策の基
礎を学ぶ。

プレゼン準備

第５回

《テーマ》
“伝える” から “伝わる” へ
プレゼンテーションセオ
リーを学ぶ

次回までの課題 次回までの課題 次回までの課題 次回までの課題

顧客インタビュー
など など など など

5カ年 収益計画
Ver.1

5 カ年 収益計画
Ver.2

顧客インタビュー
ビジネスモデルシート

個
別
壁
打
ち

成果報告会

9/17（水） 10/2（木）
リアル開催・懇親会 オンライン開催 オンライン開催 オンライン開催 リアル開催・懇親会 リアル開催・懇親会

会場： 会場：

会場：

最終プレゼンテーション会場はHealthian-wood ( ヘルジアンウッド)
オブザーバーとして地域の金融機関、VC などを招待予定です

リアル開催会場は富山県創業支援センターSCOP TOYAMA（スコップトヤマ）
講義の後の懇親会もこちらで開催予定です

全体監修責任者


